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广东特色佳客佳便利店（连锁）

发布日期: 2025-09-18 | 阅读量: 14

    也去看了加盟店究竟经营得如何，但是一般总部都只带你去看经营良好的店而隐瞒不赚
钱的店。直到加盟后，才知道竟有那么多的店不赚钱，而在苦撑。加盟商标陷阱编辑播报分清一
个正在大做广告的公司是不是骗子，**简单的方法就是看他有没有自己的商标。请注意，不是正
在申请中的商标，而是已经“注册成功”的。TM是商标在注册与审核期时使用的版权标志，TM是
英文trademark的缩写，表示的是该商标已经向国家商标局提出申请，并且国家商标局也已经下
发了《受理通知书》，进入了异议期，这样就可以防止其他人提出重复申请，也表示现有商标持
有人有优先使用权。用圆圈R，是“注册商标”的标记，意思是该商标已在国家商标局进行注册申
请并已经商标局审查通过，成为注册商标。圆圈里的R是英文register注册的开头字母。圈R则是
在审核期过后并且批准以后才可以使用的版权标志。只有注册商标才受法律保护。注册商标具有
排他性、独占性、***性等特点，属于注册商标所有人所独占，受法律保护，任何企业或个人未经
注册商标所有权人许可或授权，均不可自行使用，否则将承担侵权责任。加盟常见骗局编辑播
报1．公司号称是由韩国、香港甚至欧美等地的公司发展而来，或者是这些公司的子公司。便利店
一般是在城市的繁华地段，面积也通常在100平米以内，所以不能浪费门店的陈列空间。广东特色
佳客佳便利店（连锁）

    毕竟我国49个发达城市的行政面积*占全国总面积的5%多，没有只做5%的生意，不做95%
生意的道理。下沉市场，几乎是近几年便利店品牌扩张的主战场。去年8月以来，罗森便利店先后
入驻河北唐山、安徽芜湖等多个地级市；7-Eleven则在山东德州、云南昆明等地开出首店。本就在
下沉市场起家的本土品牌，也选择了留在“舒适圈”。就像一位网友感叹：“这两年，便利店开
始进军下沉市场，泰州这样的三线城市，100米能开三家便利店。”而下沉市场的消费潜力，确实
也为便利店企业带来了惊喜。每当一座城市迎来了一个新品牌，排队限流、销售额刷新纪录的消
息总是屡见不鲜。图/视觉中国2020年10月23日，7-Eleven郑州首店开业首日，14点，销售额突破
了34万元；19点，正式突破50万元；20点，销售额达到54万元，刷新全球7-Eleven单店首日销售
纪录。2021年8月，罗森正式进驻石家庄，首批一口气开了六家店。8月17日早上6点30分，距离平
日的早高峰还有一个多小时，石家庄勒泰中心还未苏醒，B座写字楼下却热闹非凡，临街的罗森便
利店半个小时后开业，现场已经有近三百人在等候，两条队伍都排出了十几米远。罗森中国副总
裁张晟曾表示，**期间，罗森华东地区销售额环比增长30%。佛山常规佳客佳便利店（连锁）从世
界便利店的发展历程来看，通常被划分为两种类型：传统型和加油站型。

    **好要求总部将管理规章附在合约后面，成为合约的附件。因为管理规章是由总部制定
的，总部可以将合约中未载明事项，全纳入其管理规章之中，随时修改、为所欲为，届时加盟者
就只能任由总部摆布了。加盟关于违约关于违约罚则：由于加盟合约是由总部所拟定，所以会对



第 2 页 / 共 3 页

总部较为有利，在违反合约的罚则上，通常只会列出针对加盟者的部份，而对总部违反合约部份
则只字未提。加盟者对此应可提出相对要求，明定总部违约时的罚则条文，尤其是规定总部应提
供的服务项目及后勤支援方面，应要求总部确实达成。加盟纠纷处理关于纠纷之处理：一般的加
盟合约上都会明列管辖之法院，而且通常是以总部所在地之地方法院为管辖法院。为的是万一将
来有需要时，总部人员来往附近法院比较方便。值得一提的是，曾有某加盟总部在合约中规定，
加盟者欲向法院提出诉讼前，需先经过总部的调解委员会调解。遇此状况时，应先了解调解委员
会的组成成员为那些人？如果全是总部的人员，那么调解的结果当然会偏坦总部，而不利于加盟
者。碍于合约，加盟者又无法忽略调解委员会，而直接向法院诉讼。建议加盟者在遇到类似的条
款时，应要求删除。加盟签订要正式合同的签订要正式：签一份正式的书面合同。

即将食品制作技术和配方、餐厅的设计以及产品销售技巧等传授给加盟商，加盟商交纳一定
数额的加盟费。尽管兄弟俩非常热心于这一模式的推广，但却不热衷于加盟制度的管理和完善。
真正使麦当劳在市场上快速发展起来的是麦当劳的一个的加盟商——莱·克罗克先生。1961年，
克罗克买入麦当劳商标权，开始全力投入麦当劳特许加盟发展模式的研究和开发。他提出QSC(质
量、服务、清洁)的经营理念，并将其编写成了具体的指导手册，极大地促进了加盟店的发展和管
理。并采取了一系列服务加盟者的措施和办法。5年后，加盟餐厅超过了250家。无独有偶，另一
家特许经营的**肯德基公司也是在同一时期发展起来的。1955年，65岁的哈蓝先生到一家餐厅制
作自己发明的肯德基炸鸡，随后在盐湖城开了***家加盟店，1963年发展到600多家。以麦当劳、
肯德基为**的第二代特许经营商比胜家、福特汽车等***代特许经营商更强调“商标、经营技术和
店铺设计”等以知识产权为**的特许。特许加盟：作为一种营销方式，它是指拥有注册商标、企
业标志、**、专有技术等经营资源的企业（特许人），通过订立合同，将其拥有的经营资源许可
其他经营者（被特许人）使用，被特许人按照合同约定在统一的经营模式下开展经营。便利店在
商品的陈列方面，有些便利店存在某些商品的陈列面积过大的现象。

    便利店经营小窍门1为客户提供购物是便利店的经营宗旨,如果条件允许,建议您24小时营
业2货品分类摆放,摆放位置不宜经常变动3特价商品摆放在醒目位置4店铺过道设定在80--90厘米
左右5将大卖产品与挑选产品分开,避免购物高峰期过道拥堵6货架高度:(1)了解顾客群体:由于您
所面对的顾客在学校,学生和教师是主要购买者,这一群体购买能力强,易接受新事物,追求时尚,您
可根据这一特点选择上货(2)选址的重要性:选择适合的地点开设便利店尤为重要建议您选择宿舍
区或娱乐区.便利店加盟费用多少钱?这回应该知道了吧!现在便利店加盟的形式越来越多，便利店
因方便、快捷、服务时间长，能满足人们日常消费，在人们心目中树立起了比较好的印象；因此
我们千万不要看不起不起眼的小城镇，里面蕴藏着无限的商机，也正是你人生的发祥地。 如远离
购物者的居住区，需驾车前往；卖场面积巨大，品种繁多的商品消耗了购物者大量的时间和精力。
龙岗区本地佳客佳便利店（连锁）

社区一站式消费服务平台构建者，为无数创业者提供了创富的机遇。广东特色佳客佳便利店
（连锁）

    看他是否重视加盟店的利益和后续管理等。这种考察**好的办法就是去参加盟主举办的
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培训，然后准备大量问题去“刁难”他们，看他们是否对加盟项目有完全充分的准备。加盟注意
编辑播报加盟商标注册证应要求加盟总部出示商标注册证。所谓加盟，就是总部将品牌授权给加
盟店使用，换句话说，总部必须要先拥有这个品牌，才能授权给加盟店。也就是说，总部必须先
取得国家工商行政管理总局商标局所颁发的商标注册证才行。加盟者在加盟前，务必要先确认总
部的确拥有此一品牌，才能放心地加盟。加盟支付方式权利金的支付方式：一般而言，总部会向
加盟者收取三种费用，分别是加盟金、权利金及保证金。所谓的加盟金，指的是总部在开店前帮
加盟者做整体的开店规划，及教育训练所收取的费用。而权利金指的是加盟店使用总部的商标，
以及享用商誉所需支付的费用，这是一种持续性的收费，只要加盟店持续使用总部的商标，就必
须定期付费。支付期限可能是一年一次、按季或是按月支付。至于保证金，则是总部为确保加盟
者会确实履行合约，并准时支付货款等所收取的费用。其中，由于权利金是持续性的收费，某些
加盟总部会在签约时，要求加盟者一次开出合约期限内全额权利金的支票。广东特色佳客佳便利店
（连锁）

惠州市涞融企业管理有限公司是以提供便利店，便利店加盟，便利店合作，便利店经营为主
的有限责任公司，佳客佳便利店是我国食品、饮料技术的研究和标准制定的重要参与者和贡献者。
佳客佳便利店致力于构建食品、饮料自主创新的竞争力，多年来，已经为我国食品、饮料行业生
产、经济等的发展做出了重要贡献。


